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EXPOZITIA IN CIFRE

PARTICIPANTI

42 companii
Republica Moldova,-Romaénia

SPATIU EXPOZITIONAL

1002 m?2

VIZITATORI

7506 persoane




PROFILUL PARTICIPANTILOR

0 Mobila (livim8uri, dormitoare, mese,
mobilétapitata, mobila de
pucatarie) - 50%

[ Accesorii pentru casa - 19%

O Utilaje, furnituri si acesorii pentru
producerea mobilei - 9%

O Eleetrocasnice - 5%

O Saltele - 9% _s

TAccesorii de bucatarie - 7%



« Identificarea
partenerilor\clientiloz
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* Promovarea
produselor/serviciilor noi

 Intalniri cu partenerii }







Instrumentele de promovare a expozitiei
CBC on EXPO

(Creating Business Contacts)

Program de stabilire a contactelor de afaceri

“*Programul «Vizitatorul profesionist» - serviciu special
de atragere a auditoriului tinta la standul expozantului.
In cadrul programului au fost atrasi 75 de specialisti si
organizate peste 400 de intalniri de afaceri.

< Catalogul expozitiei a inclus noutatile si ofertele
participantilor, devenind ghidul vizitatorilor la
standurile expozantilor.



L 249 L 4 T e T W T >

CAMPANIA PUBLICITARA OFFLINE

TV SI RADIO

Jurnal TV
PRO TV
NERYA\[e]
ova 40

Novoe Radio 72
HIT FM 72
Europa Plus 72
Radio 21 72
Jurnal FM 80

Mass-media de specialitate si de stiri

Agora.md, Aif.md, Afisa.md, BeautyClub.md,

Biznes.md, Ea.md, FormulaKrasoti:md,
Forum.md, Kp.md, Mama.md, Madein.md,

X1l - specialistilor le-au fost expediate prin posta 1000 de invitatii
degvizitare a expozitiei.



CAMPANIA PUBLICITARA ONLINE

GOOGLE AdWords -_i uI-rsoane: peste 35 de mii

- arketing - campanie publicitaré individuala
‘pentru expozantl pe paginile Facebook si Instagram, precum
si.crearea evenimentului pe ‘Facebook

(impactul-persoane: peste 30 de mii);

Direct mail -expedierea scrisorilor informative conform
bazei de date MOLDEXPO =5 expedieri pe 15000 de adrese
electronice;

Plasarea informatiei'pe portaluriLsg &cializate si informative:
999.md, Afisa.md, Agora.é .md, Biznes.md, Eu.md, Forum.md,

Spf :ld md, Stroyka md Vedomostl md, YeIIowPages of Moldova
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1326 persoane
2694 persoane




«Ca intotdeauna, suntem multumiti de participarea

noastra la EXPO MOBILA care ofera o oportunitate
excelenta atat pentru a mentine imaginea companiei

noastre, cat si pentru a face cunostinta cu

preferintele si dorintele clientilor.nestri."Gratie
organizarii corespunzatoare, am primit un feedback
bun. Am atras vizitatori la stand si cu tombole. Nu
ne-am plictisit - am fost mereu ocupati. Participarea

«Expozitia a fost o experienta placuta. Ne-am bucurat sa
ne revedem clientii, sa auzim recenzii pozitive despre
compania noastra. O atmosfera minunata a domnit la

standul nostru, vizitatorii au facut cunostinta cu
mobilierul nostru, iar noi am aflat ce preferinte au
clientii. Expozitia din acest an s-a dovedit a fi foarte
frumoasa!»

Reprezentantul companiei Polimobil.md

la EXPO MOBILA este o sarbatoare care ofera multe
beneficii».

Doina Moraru, administratorul companiei

\( Mobvaro-M SRL ll><
«Pentru noi, expozitia a fost intotdeauna o
ocazie buna de a fi mai aproape de clientii

nostri. In timpul expozitiei am avut o multime

de intalniri utile. A fost placut sa vorbim cu

colegii din atelier si sa facem schimb de
experiente. Totul a decurs minunat.

«Vreau sa multumesc echipei Moldexpo pentru buna
organizare a expozitiei. Ideea de Black Friday la
expozitie a dat rezultate. In plus, comunicarea cu
vizitatorii la standul nostru a fost foarte utila, am primit
0 multime de recenzii, de care, cu siguranta, vom tine
cont. Cred ca EXPO MOBILA este un instrument de
marketing bun pentru companiile de mobila».

Ala Mironica, Juristul companiei Almir SRL /

Tudor Tutunaru, directorul companiei ARTVENT RTD SRL &




SCOPURILE VIZIT
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Vizite in scop de afaceri — 9%
din care:

76%

familiarizare
cu noutatile
pietei

24%

gasirea
noilor
furnizori

intalniri de
afaceri cu
partenerii

21%
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Vizite in scop personal— 91%,

58%

cumparaturi cu
amanuntul

din care:

60%

familiarizare cu
noutatile pietei si
ofertele
producatorilor

1%

altul




INTE

ESELE VIZITATORILO

Mobila tapitata 141%

| 56%

| — |
Mese si scaune ﬁ/ | | 39%
i [ — | |
Mobila corp | | 30%
Mobila de bucatarie | | 38%
Mobila pentru camera copiilor | | 29%
Mobila de oficiu | | 22%

Mobila pentru baie | | 26%

Oglinzi | |25%‘/

Utilaje pentru productia mobilei | | 18%/
Mobilier din rachits | — 4
Furnituri si accesorii pentru producerea mobilei ?L\ 18%

| | 21%

e de ceramica pentru interior | | 22%

0% 10% pAV 30% 40% 50% 60%




@xpozitia este interesanta - multa mobm QPINIILE VIZITATQ RI LQR

frumoasa si functionala. Un mare plus este
faptul ca profesionistii lucreaza la standuri,
explicand vizitatorilor nuantele amenajarii+

interiorului. Judecand dupa esantioanele \
prezentate, mobilierul fabricat in Moldov; «Cred ca astfel de expozitii sunt utile,

deoarece ofera posibilitatea de a achizitiona
mobilier de calitate, cu reduceri bune. Sunt
expuse multe modele interesante, unele
jintre care le-am vazut aici pentru prima

nu este inferior celui strain.»

Valeria Rosca, designer de interior

\_ :

data. Mi-au placut canapelele facute in
Moldova».

K Irina, casnica % \

«Am gasit la expozitie piese de mobilier
variate, moderne, precum si reduceri
foarte bune. Este expus mobilier pentru
toate gusturile, desi mi s-a parut ca
accentul este pus pe dormitoare.
Intrarea este decorata frumos si atrage
vizitatorii».

K Vizitator al expozitiei /




GEOGRAFIA VIZITATOR
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59%0 - vizitatori ¥in strainatate - china, .

Belgia, Germanla, Italia, Portugalia,

Romania, Turcia, Ucraina



Covas Alina,
Conducator de proiect
Telo:(+373 022) 810 405
Fax:(+373 022) 810 405
Mob«(+373) 691 449 907
emaili-covas@moldexpo.md

_ N atalia Carlova,
Specialist marketing
Tel./fax: (+ 373 22) 81-04-45
GSM: (+ 373) 69 993 444
E-mail :marketing2 @moldexpo.md

Olesea Nicorean,
Manager proiect
Tel.: (+373 22) 810430
Fax: (+373 22) 810 430
GSM: (+373) 6210 :

sea@moldexpo.md




