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Belarus
Germania
Kazahstan
Moldova
Romania

Rusia
SUA
Ucraina
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98% din
participanti au
mentionat ca

expozitia este
importanta
pentru
afacerea lor
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Domeniul de activitate al expozantilor BRI

m Preparate farmaceutice si
parafarmaceutice

m Stomatologie
Centre medicale
Tehnica si instrumente medicale
Produse sanitare si imbracaminte
Medicina estetica

m Centre de formare si informare in
domeniul medicinei

® Medicina de recuperare

m Altele

18,3%

15,5%

14,0% ’

12,7%

11.3%

11,3

8.5%

14
12,7
7,0%

7,0%

5,6%

"Lucram deja de cinci ani pe piata Moldovei. La expozitie prezentam echipamente si materiale dentare ale unor

producatori de renume. in fiecare an prezentdm la stand produse noi. Participarea noastrs la expozitie s-a

soldat cu o crestere a auditoriului tinta — avem multi clienti noi interesati de produsele pe care le-am prezentat.”
Amer Trabulseih, reprezentantul companiei TechnoDent (Amer International SRL)




62% din
expozanti
sunt

participanti
permanenti
al expozitiei
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Scopurile participarii la expozitie FRLITAL

Gasirea de noi clienti 69%
Gasirea de noi parteneri 33%
Consolidarea imaginii companiei 43%
Promovarea unor produse noi 43%
Analiza activititii concurentilor 45%
Mentinerea contactelor de afaceri existente 33%
Identificarea preferintelor clientilor 31%
Véanziri la stand 16%

“Compania noastra este prima data in Moldova. Scopul participarii la expozitie este cunoasterea pietei locale
si cautarea de parteneri de afaceri. MOLDMEDIZIN & MOLDDENT este o platforma perfecta pentru
obtinerea informatiilor complete despre situatia pe piata, aici am gasit in special specialisti, reprezentanti ai
mediului stiintific. Rezultatul participarii — am stabilit cateva contacte interesante, la care vom lucra.».
Martin Schone, reprezentantul companiei SimpleMed
(Germania)




59%
din expozanti
au obtinut
rezultatele
scontate la
expozitie
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Eficienta participarii la expozitie aMOL ¢ DENT

Numirul de contacte stabilite la expozitie:

1-50
@ 51-100
@ 101-200
/ % H/ﬁ >200

“Compania noastra a intrat recent pe piata Moldovei. Am considerat expozitia drept o oportunitate unica de a
incheia acorduri de cooperare pe termen lung cu partenerii moldoveni. Am prezentat produse pentru
reabilitarea pacientilor care sufera de diverse boli, precum si produse pentru pacientii cu cancer. In rezultatul
participarii noastre la eveniment avem deja parteneri de afaceri in tara dvs. in general, suntem foarte multumiti

de rezultatele participarii noastre.”.
Alexei Belenkov, reprezentantul companiei OO0 «MEQUMNAJT-OHKO»

(Federatia Rusa)




Au fost
organizate

10
conferinte
stiintifico-

practice
si 3 seminare

MOLDMEDIZIN & MOLDDENT 2017 N

MOLDMEDIZIN
Programul conex &MOL o DENT

m Conferinte stiintifico-practice pentru medici:

,Realizarea Programului national de prevenire si control al bolilor
cardiovasculare pentru anii 2014-20207;

JActualitati Tn farmacoterapia afectiunilor tractului gastrointestinal’;

,Aspecte contemporane de diagnostic si tratament al patologiilor
neuroendocrine in ginecologie”;

“Programul National de Control al Cancerului in Republica Moldova”;

,=Rolul imunogeneticii in diagnosticul si tratamentul maladiilor
oncologice”;

JActualitati in Ftiziopneumologie”;

“Probleme actuale in sanatatea publica”;
LActualitati in Stomatologie”;

,Nicolae Testemitanu, personalitate notorie, manager de exceptie,
savant si pedagog prin vocatie, patriot si mare iubitor de neam”, ‘

,Problemele fundamentale ale medicinei de laborator”.
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= Instrumentele programului

Business Networking Event — eveniment de stabilire a contactelor de afaceri
primare intre participantii expozitiei si Vizitatorii profesionisti (managerii
institutiilor medicale din Moldova).

Programul Vizitatorului Profesionist — un instrument de atragere a publicului
tintd la standul participantului. In cadrul programului au avut loc 156 de intalniri
de afaceri prestabilite din timp.

Promovarea participantilor pana la expozitie on-line — campanie publicitara
individuala pe retelele de socializare pentru atragerea auditoriului tinta al
participantilor.

Informarea vizitatorilor on-line in timpul expozitiei — realizarea reportajelor la
standurile participatilor si plasarea acestora pe retelele de socializare. Auditoriul
on-line este informat despre noutatile si ofertele speciale ale participantilor la
expozitie.




49 %
specialisti au
vizitat

expozitia
pentru prima
data
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Scopurile vizitarii &MOL ¢ DENT

Identificarea noilor produse si
echipamente medicale e 359
Achizitii cu amanuntul EOE 23%
Participarea la seminare si conferinte DN 20%
fntalniri cu partenerii de afaceri I 13%

96%
din vizitatori Identificarea noilor furnizori [ 1204
sunt specialisti
in domeniu Altul B 1%

“In opinia mea, orice specialist este obligat sa studieze toate noutatile pietei. Expozitia ofera o oportunitate
minunatd de familiarizare cu noi mostre de echipamente si preparate farmaceutice, de comunicare cu
specialistii si obtinere de consultanta specializata. Eu, ca dentist, m-am interesat de produsele prezentate la
standurile companiilor-participante. Sunt sigura ca, medicii dentisti au fost curiosi sa afle despre noile
tehnologii de protezare prezentate de participantii la expozitie.»

Lidia Chelari, doctor-stomatolog




59%
din vizitatori
au drept de
decizie
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Distribuirea vizitatorilor pe interese: aMOL o DENT

Medicamente 30,66%
Echipamente si utilaje medicale 15,64%
Echipamente de laborator, reactivi 13,17%
Mijloace sanitare si de igiend 12,76%
Medicina recuperatorie 6,79%
Utilaje stomatologice, instrumente, materiale 6,58%
Fitopreparate, suplimente alimentare, vitamine 6,38%

Mijloace pentru medicina de urgenta 4,53%
Centre s1 institutii medicale. Medicina estetica 4,53%
Oftalmologie 2,47%
Altele 0,20%

«Pot spune fara echivoc - MOLDMEDIZIN & MOLDDENT este un forum absolut necesar specialistilor. Unde
mai puteti vedea noi mostre de echipamente medicale, face schimb de opinii cu companii, comunica cu
jucatorii de pe piata medicala si stabili parteneriate? Pentru mine, vizitarea expozitiei nu este niciodata
zadarnica. Am fost interesat, in special, de analizorul de hematologie de la standul companiei GBG.
Expozitia ofera oportunitatea de a tine pasul cu ultimele tendinte de pe piata medicala.»

Liviu Petrov, conducator IMSC Briceni
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Provenienta geografica a vizitatorilor: JRLUEII

S

65% mun. Chisindu

30% raioanele republicii

Expozitia a 5% din strainatate (Bulgaria, Cehia, Germania, Italia,
fost vizitata Roménia, Ucraina)

de specialisti

din 6 tari, dar
si din toate

raioanele «Compania noastra este specializatd in echipamente electronice. Am vizitat expozitia pentru a gasi
republicii parteneri in Moldova si a promova noua noastra elaborare - un incubator pentru nou-nascuti. Vreau sa
remarc rezultatele bune ale comunicarii cu specialistii din cadrul Institutului Mamei si Copilului, unde exista
0 baza stiintifica solida in domeniul obstetricii si ginecologiei. In plus, am stabilit contacte cu compania
GBG, comunicarea noastra a fost una profesionala si utila pentru ambele parti. in general, expozitia mi-a
lasat doar impresii bune - acesta este intr-adevar un forum specializat, ai carui participanti sunt deschisi
cooperarii.»

Irina Akimuskina, director comercial regional al companiei TSE

(Republica Ceha)
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Va multumim pentru participare!
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Ne revedem la

12 — 15 septembrie




